Тема 3. Взаимодействие спроса и предложения

ссылка: (in English): ecedweb.unomaha.edu/Dem_Sup/demand.htm

Введение

Мы подошли к новой вехе экономического анализа ( теории взаимодействия спроса и предложения на различных рынках. Для изучения данной темы необходимо владеть содержанием тем 1, 2, касающихся теории потребления и производства соответственно. Зафиксируем кратко основные выводы, которые пригодятся нам в ближайшем рассмотрении. Во-первых, вспомним, что теория индивидуальных предпочтений планомерно приводит нас к построению рыночной кривой спроса потребителей, а анализ производства дает нам в результате рыночную кривую предложения. Кроме того, действие закона спроса (спрос убывает с увеличением цены) распространяется на все товары, кроме товаров Гиффена, а действие закона предложения (предложение возрастает с увеличением цены) ограничено (товарными) рынками совершенной конкуренции. Доказательство этого факта будет рассмотрено позже, однако уже сейчас можно сказать, что оно будет основано на подтверждении следующей гипотезы:

"Кривая предложения на рынке совершенной конкуренции совпадает с возрастающим участком кривой предельных издержек производителя."

Необходимо учитывать, что анализ взаимодействия спроса и предложения распространяется гораздо далее границ товарных рынков совершенной конкуренции и является одним из основополагающих методов анализа любого рыночного взаимодействия. Но как только мы выходим за рамки указанных границ, мы вынуждены отказываться от применения закона предложения, что с одной стороны дает нам некоторую свободу, а с другой стороны, усложняет анализ (при сохранении его методики). 

Поэтому мы начнем рассмотрение данной темы "в узких границах", изучив основные принципы и методы совместного анализа спроса и предложения, а затем затронем более общие (и более сложные) случаи взаимодействия спроса и предложения на примере ресурсных рынков (земли и труда).

В дальнейшем теория взаимодействия применяется в еще более широких рамках, когда обосновывается возможность совместного изучения индивидуального спроса и рыночного предложения и наоборот, индивидуального предложения и рыночного спроса. Анализ такого вида отложен на курс Микро-2.

Лекция 13. Спрос и предложение на товарном рынке. Рыночное равновесие

Основная идея изучения взаимодействия спроса и предложения на товарном рынке заключается в совмещении графиков построенных ранее рыночной кривой спроса (зависимости количества спроса от цены) и рыночной кривой предложения (зависимости количества предложения от цены). Такое совмещение позволяет нам понять, как взаимодействует рынок в целом и как определяется рынком цена товара, которая прежде нами рассматривалась как величина независимая. Иными словами, в текущем анализе рыночного взаимодействия мы вынуждены отказаться от предположения о независимости цены от спроса и предложения. Следовательно, наряду с функциями спроса и предложения мы будем рассматривать обратные функции спроса и предложения, определяющие соответственно максимальную цену потребителя (цену спроса) и минимальную цену производителя (цену предложения) в зависимости от количества запрашиваемого или предлагаемого товара соответственно. 

Будем называть "продавцом" совокупность всех продавцов данного рынка, а под "покупателем" ( совокупность покупателей данного рынка. Тогда "продавцу" соответствует рыночная кривая предложения, а "покупателю" ( рыночная кривая спроса.

Рисунки-напоминания: (определения цены спроса и цены предложения)

Каждая кривая разделяет все рыночное пространство (цена х количество) на две части. Для потребителя (покупателя) эффективной (или желаемой) является часть пространства, лежащая ниже кривой спроса (любая цена ниже цены спроса устраивает потребителя). Для производителя (продавца), наоборот, эффективной является часть пространства выше кривой предложения (любая цена выше цены предложения дает производителю дополнительную прибыль).

Взаимодействие спроса и предложения

После совмещения обоих графиков мы получаем разбивку рыночного пространства на четыре зоны.

Рисунок:

Опишем каждую из полученных зон.

Зона 1. В данной зоне все цены выше цен спроса, но ниже цен предложения, т.е. и покупатель, и продавец не согласны платить такую цену (она неприемлема для них обоих). Поэтому зону 1 называют "мертвой зоной" данного рынка.

Зона 2. Здесь мы наблюдаем цены, благоприятные для продавца, но невозможные для покупателя (все цены выше цены спроса). Так же, как и в первой зоне, рыночные сделки здесь не могут состояться. Соответственно зона 2 получила название "зоны продавца".

Зона 3. Мы видим противоположную картину. Цены достаточно низки для покупателя, но недопустимо низки для продавца. Зона 3 называется "зоной покупателя", рыночные сделки не состоятся и здесь.

Зона 4. В данном случае мы попадаем в "зону возможных сделок". Цены данной зоны в целом устраивают и продавца, и покупателя, их интересы совпадают. Для различных сделок могут наблюдаться положения, более благоприятные для продавца (одновременно менее благоприятные для покупателя) (ситуация А) или наоборот, более благоприятные для покупателя и менее благоприятные для продавца (ситуация Б).

Равновесие на товарном рынке

Среди всех допустимых сделок, выраженных четвертой зоной, наибольший интерес представляет точка Е, которая обладает 3 свойствами:

1) В точке Е осуществляется сделка с максимально возможным для данного рынка объемом продаж (при условии, что кривые спроса и предложения фиксированы);

2) В точке Е сделка совершается по цене спроса (максимальной допустимой для потребителя при данном объеме продаж);

3) В точке Е сделка совершается по цене предложения (минимально допустимой для производителя при данном объеме продаж).

По своему определению точка Е получается как точка пересечения рыночных кривых спроса и предложения. В силу своей специфичности она получила свое особое название "точка рыночного равновесия". Можно показать, что при прочих равных условиях (в данном случае при неизменности кривых спроса и предложения) данный рынок будет стремиться попасть в точку равновесия. По-другому, сделки в точке равновесия являются эффективными для рынка в целом, для покупателя и продавца в частности.

Точка рыночного равновесия Е определяет одновременно равновесную цену      и равновесный объем            .

Опр. Равновесной ценой называется такая цена, при которой объем спроса равен объему предложения, который соответственно является равновесным объемом.

Формула (в прямых функциях):

Формула (в обратных функциях):

Существует два подхода, которые обосновывают стабильность положения равновесия Е. Первый из них (подход Вальраса) основан на прямых функциях спроса и предложения. Второй подход принадлежит Маршаллу, который строил свои рассуждения с помощью обратных функций спроса и предложения.

Обоснование равновесия по Вальрасу

Итак, анализ Вальраса отталкивается от формирования спроса и предложения в зависимости от цены. Рассуждения ведутся методом "от противного". 

Пусть на рынке сложилась цена Р1 больше РЕ. Тогда при такой цене производители готовы предложить количество товара Xs1, большее Xd1 ( количества запрашиваемого потребителями товара. Разность (Xs1 - Xd1) называется избытком предложения. Она оказывает понижающее воздействие на цену товара прежде всего потому, что производитель должен сбыть образовавшийся избыток товара. Другими словами можно сказать, что появление избыточного предложения вызывает соперничество продавцов за покупателя. 

Если же цена на рынке P2 ниже РЕ, то наблюдается дефицит товара, равный (Xd1-Xs1). Нехватка товара обостряет соперничество покупателей в "погоне" за товаром, что оказывает повышающее действие на цену. В этом случае некоторые покупатели готовы предложить бо'льшую цену, а остальные вынуждены отказаться от увеличившейся в цене покупки.

В результате "давление" избыточного предложения или избыточного спроса как бы "подталкивает" рынок к равновесному положению Е.

Рисунки-пояснения:

Вывод из сказанного выше: положение Е является устойчивым равновесием, т.к. любое отклонение от него влечет стремление вернуться к нему как со стороны продавцов, так и со стороны покупателей.

Обоснование равновесия по Маршаллу

Как уже было сказано, Маршалл строил свои рассуждения на основе обратных функций спроса и предложения, опираясь прежде всего на количество товара. Общий принцип рассуждений аналогичен.

Если объем предложения X1 ниже равновесного уровня XE, цена спроса Pd1 выше цены предложения Ps1. Производители, стремясь получить цену Pd1 ориентируются на увеличение выпуска, что устремляет объем предложения к равновесному уровню. 

Напротив, при объеме предложения X2 > XE цена предложения выше цены спроса, что заставляет производителя снизить цену и выбраться из "мертвой зоны".

Лишь при равновесном объеме XE цены спроса и предложения совпадают: PdE=PsE. Поэтому можно сделать аналогичный вывод об устойчивости равновесия в точке Е.

Рисунки-пояснения.

Объем спроса, объем предложения и объем сделки

Мы уже выяснили, что среди выделенных 4 зон в рыночном пространстве лишь четвертая содержит все допустимые (потенциальные, возможные) сделки. Если какая-то из таких сделок состоялась, то под объемом сделки мы понимаем количество товара, отданного продавцом покупателю. Очевидно, что в таком случае количество полученного покупателем товара равно количеству товара, отданного продавцом. С другой стороны, цена сделки определяет количество товара, которое хотел бы получить покупатель при этой цене, т.е. объем спроса при цене сделки, не равный объему сделки. Точно так же цена сделки определяет количество товара, который готов поставить на рынок продавец (объем предложения при цене сделки), также не равный объему сделки.

Другими словами следует отличать, во-первых, купленное количество товара от желаемого объема покупки, а во-вторых, проданное количество товара от предлагаемого объема продаж.

Изменение положения равновесия: сдвиги спроса и предложения

Цена не является единственным определяющим фактором как для спроса, так и для предложения. Ранее мы говорили, что зависимость, отражаемая кривыми спроса и предложения строится на предположении ceteris paribus в виде: все факторы, влияющие на спрос и на предложение постоянны, за исключением цены рассматриваемого товара.

Среди "прочих" факторов мы выделяли:

Для спроса: изменение дохода потребителя, изменение вкусов потребителя, изменение цен на сопряженные товары, потребительские ожидания цен, доходов и наличия товаров.

Для предложения: изменение цен на ресурсы, изменение технологии производства.

 При изменении любого из неценовых факторов спроса (предложения) мы переходим от одной кривой спроса (предложения) к другой кривой. Анализ подобных переходов осуществляется с помощью метода сравнительной статики, который позволяет рассматривать происходящие на рынке процессы как последовательность сменяющих друг друга состояний равновесия. В общем случае рыночные процессы можно характеризовать как постоянное стремление к равновесию в изменяющихся условиях. Если все факторы кроме цены товара действительно сохраняются постоянными в течение некоторого периода времени, то (см. предыдущие рассуждения) рынок приходит к положению равновесия.

Теперь мы будем акцентировать свое внимание на переходе из одного состояния равновесия в другое при изменении одного из "неценовых" факторов спроса или предложения. Для этого рассмотрим несколько примеров, в каждом из которых состояние равновесия до изменения неценового фактора будем считать достигнутым.

Пример1. Увеличение цены товара-субститута.

Под наше наблюдение попадает рынок рыбы при условии, что увеличилась цена на цыплят. Первый вопрос, который нам нужно решить: какое влияние оказывает увеличение цены на товар-субститут ( рыбу) на спрос и на предложение цыплят. А затем проанализируем, какие сдвиги кривых спроса и предложения произойдут под влиянием изменения цены на товар-заменитель.

Из теории потребительских предпочтений следует, что увеличение цены на один из товаров влечет эффект замещения, который выражается в увеличении потребления другого товара, или, по-другому в увеличении спроса на другой товар. Таким образом, увеличение цены на рыбу одновременно увеличивает спрос на цыплят.

С другой стороны, увеличение цен на рыбу никак не сказывается на предложении цыплят, т.к. издержки на производство цыплят не изменились (мы предполагаем, что цыплят не кормят рыбой или продуктами из нее, хотя на самом деле иногда в корм птице подмешивается рыбная мука).

Графически данные изменения изображаются так:

Рисунок: увеличение спроса при том же предложении.

Увеличение спроса на рыбу выражается следующим образом: покупатели готовы увеличить количество спроса при каждом фиксированном уровне цены. Кривая спроса сдвигается вверх-вправо, при исходной цене возникает дефицит, под влиянием которого увеличивается объем предложения одновременно с увеличением цены. Цена достигает нового равновесного значения. Увеличивается цена и объем сделок.

Пример 2. Падение доходов потребителей.

Как мы помним, увеличение цены на один из товаров делает нас беднее в том смысле, что мы можем купить в целом меньше товаров, чем до увеличения цены. Эффект дохода сказывается на кривой спроса следующим образом: при каждом фиксированном уровне цены мы готовы купить меньшее количество товара, чем ранее. Графически это изображается сдвигом кривой спроса вниз-влево. Предложение при этом не менятется, как и в предыдущем примере, т.к. сокращение доходов потребителей никак не влияет на затраты производства. В результате сдвиг спроса при неизменном предложении приводит к падению равновесной цены и уменьшению объема сделки.

Рисунок. Падение спроса при том же предложении.

Пример 3. Улучшение технологии производства.

Улучшение технологии производства приводит к тому, что производитель имеет возможность предлагать товар по более низкой цене, что отражается на сдвиге кривой предложения вправо-вниз. В результате (при прочих равных условиях, в том числе при неизменном спросе) равновесная цена падает до нового, более низкого уровня, а объем сделок увеличивается. 

Рисунок. Увеличение предложения при том же спросе.

Пример 4. Увеличение цен на ресурсы.

Увеличение цен на факторы производства при прочих равных условиях ведут к увеличению издержек производства для каждого заданного объема выпуска, поэтому производитель вынужден увеличить цену в целом для каждого объема выпуска. Графически действия производителя отражаются сдвигом кривой предложения влево-вверх. Изменение равновесного объема по сравнению с предыдущим равновесием выражается в увеличении цены продукта и снижении объема сделок.

Рисунок: уменьшение предложения при том же спросе.

Лекция 14. Спрос и предложение на рынке факторов производства. Профсоюзное движение и предложение труда

Метод исследования рынков с помощью взаимодействия спроса и предложения может применяться не только на рассмотренных выше товарных рынках. В данной лекции мы кратко остановимся на основных проблемах ресурсных рынков, которые, как и рынки товаров, играют существенную роль в экономике.

Для упрощения рассуждений мы будем придерживаться бинарной классификации ресурсов (труд + капитал), выделяя, если необходимо, предпринимательские способности и естественные ресурсы ("землю").

Если вспомнить "Модель кругооборота продуктов и доходов" (см. Введение), то мы перемещаемся от взаимодействия производителей и потребителей (домашних хозяйств) на рынке товаров к взаимодействию производителей и потребителей на рынке ресурсов. При этом первые и вторые "меняются ролями": на рынке ресурсов продавцами являются домашние хозяйства (владеющие этими ресурсами), а покупателями становятся производители продуктов. Но на этом различия не заканчиваются.

Зачем изучаются ресурсные рынки?

Прежде всего рынки ресурсов тесно связаны с товарными рынками, т.к. цены на ресурсы являются основой расчета издержек фирмы, а следовательно, влияют на предложение фирмы на товарном рынке (см пример в предыдущей лекции). 

Цены на ресурсы являются основным фактором, влияющим на совокупные доходы домашних хозяйств. Действительно, все расходы, которые несут предприятия при покупке ресурсов являются поступлениями (доходами) домашних хозяйств в виде заработной платы (платы за труд) и прибыли предпринимателей, либо ренты и процента (платы за аренду капитала).

С другой стороны, один и тот же ресурс может использоваться при производстве абсолютно различных товаров. Поэтому ресурсные рынки регулируют с помощью цен распределение ограниченных ресурсов среди производителей. В этом смысле можно говорить о конкуренции производителей за ресурс так же, как и о конкуренции потребителей на рынке товаров. В связи с этим, мы применяем классификацию рынков (разделение на рыночные структуры) для рынков ресурсов так же, как и для товарных рынков.

Спрос на ресурсы. Еще раз о предельной производительности

В качестве примера мы рассмотрим случай совершенной конкуренции на рынке некоторого продукта. В этом случае фирм является ценополучателем, т.е. мы можем говорить о заданной цене на продукт.

Вспоминая изложенную выше теорию поведения производителей, выделяем в краткосрочном периоде один переменный ресурс, который (при прочих равных условиях) подчиняется закону убывающей отдачи.

Введем понятие предельного продукта фактора производства в денежном выражении (MRP ( marginal revenue product) как стоимость предельного продукта фактора: MRP = MP*PrPrice, где PrPrice ( (постоянная) цена продукта.

Тогда мы можем говорить, что каждая дополнительная единица переменного фактора приносит доход в размере MRP. Учитывая закон убывающей отдачи, MRP убывает с увеличением использования данного фактора. 

Построим кривую MRP в зависимости от количества используемого фактора. 

Рисунок:

Она будет представлять кривую индивидуального спроса на выделенный переменный фактор. Действительно, для каждого заданного количества ресурса предприятие может предложить цену этого ресурса не больше, чем данный ресурс может принести дополнительного дохода, что равно значению MRP. Т.е. MRP определяет максимальную цену (цену спроса) на ресурс для каждого количества используемого ресурса.

С другой стороны, предельные издержки данного фактора MRC (marginal resource costs) описывают издержки производителя, связанные с оплатой дополнительной единицы переменного фактора. В случае совершенной конкуренции на рынке ресурсов производитель не в состоянии повлиять на цену ресурса, которая и будет составлять величину MRC, т.е. цену, которую платит производитель за каждую (дополнительно привлеченную) единицу ресурса. В результате, взаимодействие спроса и предложения на переменный ресурс в краткосрочном периоде выглядит следующим образом:

Рисунок: MRP ( спрос на ресурс, MRC=const ( предложение ресурса.

Спрос фирмы на несколько факторов

В долгосрочном периоде фирма имеет возможность выбрать оптимальное (с точки зрения прибыли) сочетание ресурсов. Важную роль при этом играет предельная норма технической замены, а также эффект замены и эффект выпуска. (Ссылка на семинар: обсуждение темы "оптимальное сочетание ресурсов и оптимальный путь роста").

Для двух выделяемых факторов оптимальное (экономически эффективное) решение соответствует соотношению

MRTS(L,K)=MP(L)/MP(K) = w/r,

 где w, r ( цены соответствующих ресурсов (ставка зар. платы и стоимость аренды капитала). 

Данное соотношение напоминает по трактовке Второй закон Госсена. Если переписать последнее соотношение в виде

MP(L)/w=MP(K)/r,

то возможна следующая интерпретация оптимального сочетания ресурсов:

При оптимальной комбинации ресурсов последняя денежная единица, потраченная производителем, приносит одинаковый прирост продукта вне зависимости от того, на какой из ресурсов она израсходована.

Предложение факторов производства: особые случаи

Как мы уже видели ранее, если рынок факторов производства (а в общем случае ( любой рынок) является совершенно конкурентным, кривая предложения на нем абсолютно эластична (цена предложения = const). Однако рынки ресурсов достаточно редко являются совершенно конкурентными рынками, поэтому мы рассмотрим наиболее характерные случаи, описывающие предложение ресурсов на рынках несовершенной конкуренции.

1. Рынок естественных ресурсов (рынок земли)

Во Введении мы говорили о том, что за каждым видом ресурса исторически закрепился свой термин, означающий оплату за использование этого ресурса. Плата за использование естественных ресурсов, иначе называемых "землей", получила название "ренты". Ее существенное отличие от других видов оплат за ресурсы мы увидим на следующем примере:

Рассмотрим взаимодействие спроса и предложения на рынке пахотных (плодородных) земель, предполагая, что все они имеют одинаковое качество и используются для производства одного и того же продукта. Рыночный спрос на землю соответствует закону убывающей отдачи, как суммарное значение индивидуального спроса, однако предложение земли является абсолютно неэластичным. Количество плодородных земель ограничено физически, поэтому даже множество продавцов земли готовы предоставить этот ресурс в фиксированном объеме. В результате равновесие на рынке земли, определяющее величину ренты, целиком зависит от спроса, но никак не зависит от предложения этого строго ограниченного ресурса. 

Такая ситуация редко встречается на практике. Мы уже говорили ранее, что именно земельные ресурсы можно относить к капитальным в связи с возможностью влиять на качество земли с помощью труда и капитала. Однако данный случай позволяет нам ввести обобщающее понятие экономической ренты:

Опр. Экономическая рента ( превышение оплаты некоторого фактора производства по сравнению с минимальной оплатой, требующейся для того, чтобы получить необходимое предложение этого фактора в рамках заданного способа его использования.

Для приведенного выше примера предложение земли не зависит от цены, поэтому даже при нулевой цене предложение земли будет тем же. Примером может служить покорение Сибири и Дальнего Востока, когда каждый новый поселенец имел возможность взять себе бесплатно столько земли, сколько сможет обработать.

В таком случае земельная рента полностью совпадает с экономической рентой.

В более общем случае величину экономической ренты удобно представлять с помощью анализа спроса и предложения на рынке фактора.

Пусть имеется некоторый ресурс, количество которого строго ограничено. Пусть также определена минимальная цена, при которой данный ресурс может быть предложен на рынок. Тогда кривая предложения такого ресурса выглядит так:

Рисунок:

Спрос на данный фактор определяет равновесную цену Р, бо'льшую минимальной цены предложения Pmin. Разность (P-Pmin) и есть экономическая рента данного ресурса.

(( дополнит. рассуждения, не очень точные: 

   Проблема экономической ренты заключается в том, что изменение спроса на ресурс никак не влияет на величину сделки на данном рынке. Таким образом, экономическая рента не обладает стимулирующей ролью для владельца ресурса, как на рынках с возрастающей кривой предложения. Фактически, превышение цены спроса над минимальной ценой Pmin означает "переплату" за строго ограниченный ресурс, никак не отражающуюся в перераспределении ресурсов, так как весь предложенный объем такого ресурса составляет объем сделки.

))

2. Рынок труда

Индивидуальное предложение труда

Для упрощения рассуждений мы временно предположим, что анализируем поведение человека, способного работать и одновременно желающего работать. (Как уже отмечалось в теме "Факторы производства" таких индивидуумов обычно набирается около 50% от числа всех "приписанных" к данной экономике). Предложением труда отдельного человека мы будем считать его выбор между тратой времени на благо общества (трудовые будни) и "на себя" (отдых, досуг). Основная проблема наших рассуждений в том, что временем располагают отдельные экономические субъекты, которые одновременно являются потребителями. Поэтому мы вынуждены применять сходный теории предпочтений анализ выбора такими субъектами между трудом и досугом. На основании карты безразличия отдельного субъекта, учитывая его индивидуальную альтернативную стоимость свободного времени мы можем построить зависимость между предлагаемой заработной платой и количеством жертвуемого для этого времени. Обычно измерение затрат труда вычисляется в единицах (чел.*час). Здесь необходимо учитывать, что заработная плата обычно формирует от 80% до 95% бюджета потребителя, что существенно сказывается на совокупной полезности потребляемых им благ. В силу сложности данного анализа мы не будем проводить его достаточно подробно, сообщим лишь основные выводы.

1) В большинстве случаев кривая индивидуального предложения труда (количество времени, которое наш субъект готов потратить "на общество", в зависимости от предлагаемой ему заработной платы) является возрастающей. По-другому, с ростом заработной платы работник готов бо'льшую часть своего времени "жертвовать на общество".

Рисунок: "прямое" предложение труда.

2) С другой стороны, предложение жестко ограничено временем в сутках за минусом необходимого времени на сон и другие "неотложные нужды".

Рисунок: жестко ограниченное предложение труда.

3) Кроме того, вторая иллюстрация также не полностью отображает интересующую нас зависимость. Если "пойти" по "вертикальной ветке" такой кривой предложения, то начинает действовать обратная тенденция: высокий уровень заработной платы делает относительно дорогим остающееся свободным время и обычно наступает момент, когда дальнейшее увеличение заработной платы приводит к сокращению труда в пользу досуга.

Рисунок: "обратное" предложение труда.

В целом большинство людей склонно вести себя именно согласно "обратному" предложению труда, хотя величина заработной платы, достаточная для такой тенденции для каждого индивидуума своя и различия здесь бывают более чем существенные.

Кстати, в современных социологических опросах все чаще люди отдают предпочтение выбору небольшой (достаточной для покрытия минимальных нужд) заработной платы за небольшое количество труда, посвящая "остаток" жизни семье, общению, хобби. Такая тенденция больше выражена на Западе, хотя и в России тоже присутствует. (Можете поразмыслить, чем это вызвано).

В связи с относительной сложностью исследования "обратной" кривой предложения труда, а также в силу того, что в большинстве случаев рыночное равновесие достигается на "нижней части" этой кривой, мы будем далее оперировать с этой самой "нижней частью", считая предложение труда подчиняющимся Закону предложения. Это также упростит наши рассуждения.

Рыночное предложение, как обычно, мы считаем простой суммой индивидуальных предложений для каждого "уровня цены", т.е. для каждой ставки заработной платы.

Возрастающее предложение труда совместно с убывающим спросом на труд со стороны предприятий (см. выше "спрос на факторы производства") приводят к существованию рыночного равновесия.

Рисунок: равновесие на рынке труда.

Однако, на этом анализ рынка труда не заканчивается. Исторически профсоюзы были призваны защищать права работников предприятия или отрасли. Достаточно полную и интересную историю развития профсоюзов можно изучить на примере их развития в Америке. Однако данный вопрос выходит за рамки нашего курса. 

На данном этапе экономическая функция профсоюзов реализуется на трудовом рынке и обычно сводится к воздействию тем или иным образом на совокупное предложение труда. Если в отсутствие профсоюзов рабочие "конкурируют" между собой за право заниматься определенной работой, то профсоюз представляет собой "коллективное" предложение труда. В этом смысле он фактически является "несовершенством" рынка, так как ограничивает конкуренцию. (Далее мы увидим, что рынок совершенной конкуренции является "эффективным" рынком по сравнению с несовершенно конкурентными рынками).

Влияние профсоюзов на рынок труда может быть различным. Мы рассмотрим несколько примеров такого влияния.

Пример 1. Повышение спроса на труд.

Некоторые (западные) профсоюзы используют телевизионную рекламу, побуждая потребителей покупать товары с "профсоюзной этикеткой". Такая политика объясняется следующими рассуждениями.

Если увеличивается спрос на продукцию, соответственно растет и количество потребляемых на этот товар ресурсов, в т.ч. трудовых. Увеличение спроса на труд отражается, как мы уже знаем, сдвигом кривой спроса "вправо-вверх", что при неизменном предложении труда вызывает смещение рыночного равновесия труда, приводящее к росту заработной платы и увеличению количества используемого труда. Таким образом профсоюз одновременно решает обе интересующих его задачи: рост заработной платы и увеличение занятости.

Считается также, что повышение производительности труда влечет к снижению конечной цены продукции, что вызывает рост спроса на нее и также положительно воздействует на спрос на труд. Однако такая закономерность менее очевидна, так как вступают две противоборствующих силы: с одной стороны, увеличение трудовых ресурсов по вышеуказанной причине, с другой стороны, сокращение трудовых ресурсов в связи с повышением производительности. (Напоминание: производительность труда ( это количество выпуска на единицу затраченных трудовых ресурсов. Т.о., повышение производительности труда при неизменном объеме сбыта продукции ведет к сокращению трудовых ресурсов).

Пример 2. Борьба за рост минимальной заработной платы.

Опр. Минимальная заработная плата ( это законодательно установленный минимум оплаты труда вне зависимости от вида труда и квалификации работника.

В общем случае установление минимальной заработной платы может привести к избытку трудовых ресурсов, т.е. безработицы.

Рисунок: минимальная зар. плата и безработица.

С точки зрения профсоюзов повышение минимального уровня оплаты труда влечет за собой уменьшение соперничества между низкооплачиваемым неквалифицированным трудом не-членов профсоюза и трудом более высокооплачиваемых членов профсоюза.

Пример3. Замкнутый (закрытый, цеховой) профсоюз.

Профсоюзы могут влиять на равновесную ставку заработной платы не только влиянием на спрос на труд, но также и влиянием на предложение труда, причем второе осуществить для них иногда легче, чем первое. Сокращение предложения труда характерно для закрытых профсоюзов, объединяющих рабочих определенной профессии. Если профсоюз в состоянии полностью контролировать предложение труда (договоры с нанимателями о взятии на работу только членов профсоюзов), то, искусственно сокращая количество членов профсоюза путем увеличения вступительных взносов, ограничений на вступление новых членов и др., профсоюзы сокращают предложение труда, чем увеличивают ставку заработной платы для своих членов.

Рисунок: действия закрытого профсоюза:

Пример 4. Открытый (отраслевой) профсоюз.

Если профсоюзы не ограничивают число своих членов, а наоборот, стремятся объединить всех действующих и потенциальных работников данной отрасли, то такой профсоюз обычно называют открытым или отраслевым. Здесь профсоюз может контролировать предложение труда, ограничивая ставку заработной платы, чем изменяет форму кривой предложения:

Рисунок: действия открытого профсоюза:

И закрытый, и открытый профсоюзы своими действиями влияют на уменьшение используемого количества труда, что увеличивает совокупную безработицу.

Дополнительно: 

Опр. Уравнительная (компенсационная) разница в оплате труда компенсирует наемным работникам различия в степени привлекательности рабочих мест. ("Белые" и "синие" воротнички)

Опр. Реальная ставка зар. платы (отношение номинальной зар. платы к уровню цен) определяет количество товаров, которые потребитель способен приобрести на свою зарплату. (Вспомнить эффекты замещения и дохода и опр. уровня цен).

Лекция 15. Теория общего равновесия

На всем протяжении нашего курса мы придерживались гипотезы следующего содержания: "Рыночное (капиталистическое) устройство экономики допускает свободу выбора и свободу предпринимательства в качестве основных факторов своего функционирования".

Действительно, в теории потребления мы предполагали, что 

1) покупатели свободны приобретать то, что они предпочитают,

2) предприятия ( производить то, что считают целесообразным,

3) поставщики ресурсов ( применять их по собственному выбору.

Не забывая о том, что изучаемая нами экономика чистого капитализма (без вмешательства государства) является абстракцией, мы вправе задаться вопросом: почему реальная рыночная экономика не впадает в полный хаос, когда каждый экономический субъект преследует свои собственные цели, никак не принимая во внимание интересы других экономических субъектов?

Напрашивается ответ ( рыночная экономика сама по себе "бесполезна", необходимо государство, которое "стабилизирует" хаос, приводит его к некоторому порядку. Сторонники этатизма (сильной роли государства в экономике) обычно придерживаются данной точки зрения. Однако она не является единственной.

Две фундаментальных черты чистого капитализма ( система рынков и цен и конкуренция обеспечивают самоорганизацию "хаоса". Рыночная система ценообразования в условиях совершенной конкуренции более того обладает стабилизирующим эффектом, когда предпочтения потребителей согласуются с желаниями производителей. 

Мы уже упоминали о принципе "невидимой руки" А. Смита, который утверждал, что конкурирующие индивидуумы, преследуя собственную выгоду, в то же время содействуют интересам общества. Исследования этого принципа показали, что совершенная конкуренция есть благо для экономики в целом, поскольку она приводит к Парето-эффективному распределению ресурсов, т.е. такому распределению, при котором ограниченные ресурсы не растрачиваются впустую и приносят максимальную совокупную полезность.

Как же это происходит? При первом рассмотрении может показаться магическим, нереальным то, что конкуренция действительно способна к само-регуляции. Попробуем разобраться, в чем тут дело.

1) Мы уже говорили, что состояние рыночного равновесия (когда оно достигается) обладает (при прочих равных условиях) некоторой устойчивостью. И продавец, и покупатель достигают в состоянии равновесия некоторого компромисса, отклонение от которого влечет ущерб одному из них. Поэтому они согласны оставаться в состоянии равновесия "сколь угодно долго".

2) Рыночное равновесие, как мы видели, обеспечивает максимальный объем сделки из всех допустимых объемов.

3) Кривые спроса потребителя формируются на основе его предпочтений и согласованы для разных благ вторым законом Госсена. 

4) В силу аксиомы ненасыщаемости, максимальный объем сделки соответствует максимальной полезности от данного товара.

5) Рассматриваемые нами возрастающие кривые предложения соответствуют совершенно конкурентным рынкам.

6) Кривая предложения совершенно конкурентной фирмы согласована с целью максимизации прибыли (этот вопрос мы оставили на Микро-2).

Перечисленные выше закономерности убеждают нас (действительно убеждают ?) в том, что гипотеза об оптимальном распределении ресурсов не лишена оснований. Для более точного изложения определимся с понятием общего равновесия.

Опр. Под состоянием общего равновесия понимают достижение одновременного равновесия на всех рынках, участвующих в экономической деятельности.

Обычно рассматривают все (ресурсные и товарные) рынки в экономике данной страны. В условиях "чистого капитализма" мы можем говорить о некоторой конечной совокупности рынков. Одновременное равновесие означает, что не происходит никаких действий, способных повлиять на изменение спроса или предложения хотя бы на одном из рынков.

Впервые анализ общего равновесия был предложен Л. Вальрасом, который формально (аналитически) доказал следующий факт:

В условиях совершенной конкуренции на каждом из рассматриваемых рынков, где продавцы (производители) и покупатели (потребители) отвечают нашим предположениям, существует система рыночных цен, обеспечивающая одновременно максимизацию прибыли каждого производителя и максимизацию полезности каждого потребителя.

Распределение экономических благ, соответствующее данной системе цен, называют конкурентным равновесием.

Проблема существования конкурентного равновесия в различных предположениях о действиях производителей и потребителей занимает умы не только экономистов, но и математиков, которые видят в данном вопросе достаточно сложные и одновременно "красивые" задачи.

Основной результат исследований в этой области ( строгое доказательство Парето-эффективности распределения ресурсов в совершенно конкурентной экономике:

В совершенно конкурентной экономике все блага эффективно производятся и эффективно распределяются среди потребителей. Кроме того, сочетание производимых благ не может быть изменено для улучшения положения потребителей. Иными словами, одновременно достигается эффективность производства, эффективность потребления и эффективность обмена.

Основные проблемы данной тематики:

1) Выводы справедливы только для условий совершенной конкуренции, гарантировать которую на всех рынках не представляется возможным.

2) Выводы справедливы только при условии соблюдения производителями и потребителями аксиом поведения. Можно доказать, что любое отклонение от данных аксиом способно привести к динамически неравновесным состояниям.

3) Изменение одного из неценовых факторов (например, предпочтений одного потребителя) достаточно для того, чтобы система вышла из текущего состояния рыночного равновесия.

Все эти проблемы позволяют говорить о несовершенствах "чистого капитализма" и необходимости дополнительного регулирования, которое обычно осуществляется государством. В следующей теме мы "вводим" в рассмотрение государство как "экономического субъекта" со своими специфическими функциями и изучаем, каким образом оно влияет на изученную ранее экономику "чистого капитализма". Также мы учитываем, что понятие "государство" (в традиции правоведов и политологов) неразрывно связано с другим понятием ( "общество". Основной упор в следующей теме мы сделаем на совокупное благосостояние всех индивидуумов, составляющих "общество", в условиях "реальной" экономики (подверженной различным несовершенствам), а также на роль государства в достижении общего благосостояния.

Тема 4. Общественное благосостояние.

Данная тема является переходом от изучения микроэкономики с ее совокупностью экономических субъектов, чье поведение рассматривалось на протяжении всего пройденного материала, к изучению макроэкономики, изучающей проблемы экономики на уровне государства (страны) в целом. Теория общественного благосостояния тесно связана с классическими традиционными темами микроэкономики, хотя и затрагивает все общество и государство, как аппарат, обеспечивающий исполнение своих специфических функций.

Лекция 16. Государство в экономике. Налоги и трансферты

Государство в смешанной экономической системе призвано обеспечить исполнение экономических целей общества. Помимо общепризнанной основной цели ( системы внутреннего принуждения и защиты внешних границ, т.е. содержания армии и милиции (полиции) ( на государство возложено множество функций. Нас будут интересовать экономические функции государства.

Во "Введении" мы упоминали основные экономические цели, которые ставит перед собой практически каждое современное общество:

1) полная занятость,

2) экономическая эффективность,

3) экономическая свобода,

4) стабильный уровень цен,

5) справедливое распределение доходов,

6) экономическая обеспеченность,

7) экономический рост,

8) торговый баланс.

Первые четыре цели, как мы убедились, автоматически достигаются в условиях общего равновесия. поэтому обычно одной из наиболее важных функций государства считается установление таких "правил игры" в экономике, ее законодательной базы, которые обеспечивают условия, способствующие установлению совершенной конкуренции на всех рынках, где это возможно. В этом основная причина формирования антимонопольного законодательства, которое по мере возможности регулирует деятельность естественных монополий и ограничивает создание "искусственных" монополий. 

Две последние цели ( экономический рост и торговый баланс относятся к области чистой макроэкономики, и мы не будем заострять на них свое внимание в данной теме.

Отдельного обсуждения требуют цели справедливого распределения доходов и экономической обеспеченности. Они затрагивают интересы каждого экономического субъекта, поэтому принадлежат микроэкономическому анализу.

Состояние рыночного равновесия обеспечивает Парето-оптимальное состояние экономики с точки зрения использования ресурсов, но никак не учитывает социальные цели общества. Фактически потребление каждого экономического субъекта в состоянии рыночного равновесия зависит от количества ресурсов, которые он способен предложить рынку. В таком случае все так называемые "социально незащищенные" слои населения обречены на вымирание.

Неравенство и бедность. Состояние проблемы

Действительно, если Вы не обладаете некоторыми ресурсами (капиталом или трудом), то линия Вашего индивидуального бюджетного ограничения лежит "в начале координат", т.е. обеспечивает Вам максимально возможную в данном случае нулевую полезность. Если Вы нетрудоспособны и не обладаете (наследственно) некоторым капиталом, экономика "чистого капитализма" помечает Вас как чистого иждивенца, а оптимальность общего равновесия не позволяет "растраты" ресурсов на Ваше пропитание...

Человек как существо социальное вынужден сознательно нарушать состояние равновесия с целью обеспечения "социально незащищенных" слоев населения минимальным количеством средств к существованию. Кроме того, чувство справедливости толкает человека также к сравнению жизненного уровня более обеспеченных слоев населения (обладающих изначально большим количеством ресурсов) и менее обеспеченных в силу различных причин.

Малая обеспеченность (низкий уровень бюджетного ограничения, бедность) отдельных слоев населения также имеет свои негативные черты для более обеспеченных (богатых индивидуумов с высоким уровнем бюджетного ограничения). Бедность обычно приводит к маргинализации, росту антисоциальных действий (например, преступности), а ее коллективная форма способна принимать форму революции. Поэтому "богатые" имеют стимул "делиться" с "бедными", жертвуя частью своих ресурсов или ограничивая себя в потреблении (уменьшая свою полезность).

Приведенные выше аргументы способствуют формированию государственной системы трансфертов.

Опр. Трансфертные платежи ( государственная поддержка социально незащищенных слоев населения, обычно состоящая из пособий нетрудоспособным, малообеспеченным, безработным. Иногда в систему трансфертных платежей также включают пенсии по старости, хотя механизм государственного пенсионного страхования несколько отличается от трансфертного механизма.

Для определения величины социального неравенства в конкретной экономике используется следующая модель.

Все население страны разбивается на некоторое количество (например, 5) групп по следующему принципу: 1/5 (20%) "наиболее бедных", следующие 20% ("бедных"), 20% ("средних"), 20% ("довольно богатых"), 20% ("очень богатых").

Затем для каждой группы вычисляется доля ее совокупного дохода общем доходе всех групп и строится "кривая Лоренца" распределения доходов:

Рисунок: (пояснить каждую из точек кривой)

Биссектриса на рисунке определяет абсолютно равномерное распределение доходов, когда каждый следующий экономический субъект имеет доход, равный доходу предыдущего субъекта. Коэффициент, равный отношению площади дугового треугольника OCF к площади треугольника OXF, называется коэффициентом Джини (Geenee). Чем выше коэффициент, тем выше неравенство в распределении доходов в стране. Равенство нулю коэффициента означает равномерное распределение доходов.

Коэффициент Джини (GINI) различен для разных стран, а на его величину влияет (кроме прочих факторов) величина трансфертов:

Рисунок: кривая Лоренца до и после трансфертов:

Все наши предыдущие рассуждения "делят шкуру неубитого медведя". Чтобы платить пособия, государство каким-либо образом должно прежде найти средства на эти выплаты. Общепризнанной для данной цели считается налоговая система, существующая практически в каждом государстве.

Опр. Вообще, налогами называются обязательные срочные платежи экономических субъектов государству. Совокупность налогов формирует государственный бюджет.

Конечно, государство финансирует из бюджета не только трансфертные платежи, но и все остальное. Среди расходов государства (соответственно его целям):

1) расходы на оборону и поддержание порядка;

2) расходы на собственное содержание (как известно, весь государственный аппарат разделяется на законотворческий, исполнительский и судебный);

3) финансирование общественных благ, в т.ч. расходы на социальные учреждения (гос. образование, медицина);

4) расходы на поддержание гос. предприятий;

5) трансфертные платежи

и многое другое (более подробный список см., например, в "Законе о бюджете").

Формирование налоговой системы ( давний излюбленный вопрос нормативной экономики. Даже основные противоборствующие партии в странах Запада обычно ставят этот вопрос во главу своих разногласий (сравните Консервативную и Лейбористскую партию в Англии, Демократов и Республиканцев в США и др.). Основная проблема ( величина участия относительно более обеспеченных субъектов по сравнению с относительно менее обеспеченными. 

Вся налоговая система включает в себя множество налогов, различных по своей сути. Например, существуют налоги на производителей (налог на прибыль, акцизы), налоги на потребителей (налог с продаж), налог на владение капиталом (имущественный налог), налог на применение труда (подоходный налог, хотя в целом он несколько шире).

Мы остановимся на примере подоходного налога, считая, что единственным источником доходов рассматриваемого субъекта является заработная плата.

Вообще, налоговая система должна отвечать нескольким основополагающим принципам:

1) принцип горизонтальной справедливости предполагает, что находящиеся в равном положении должны трактоваться налоговым законодательством одинаково.

2) Принцип вертикальной справедливости предполагает, что находящиеся в неравном положении должны трактоваться неодинаково.

3) Принцип избежания двойного налогообложения предполагает, что один и тот же объект налогообложения не должен попадать под действие двух и более различных налогов (в том числе и повторного применения одного и того же налога за фиксированный период времени).

Иногда выделяют другие (менее важные) принципы.

Реальная налоговая система не всегда отвечает перечисленным условиям, в частности, широко практикуется (не только в России) двойное налогообложение дивидендов акционеров, когда сначала платится налог на прибыль, а дивиденды, выплачивающиеся после уплаты налога на прибыль, дополнительно облагаются подоходным налогом. 

Если налоговая система такова, что неравенство доходов после выплаты налогов сокращается, то такую налоговую систему называют прогрессивной, иначе (неравенство доходов увеличивается) ( регрессивной. Если же неравенство не изменяется ( налоговая система называется пропорциональной.

Соответственно бывают прогрессивная, регрессивная и пропорциональная шкалы налогообложения. 

Прогрессивная шкала растет с увеличением дохода, регрессивная ( падает, пропорциональная ( остается постоянной.

Пример: нынешняя налоговая реформа в России. Мы переходим с прогрессивной налоговой ставки (когда с увеличением доходов налоговая ставка возрастала от 12% до 35%) на пропорциональную налоговую ставку, при которой все платят в качестве подоходного налога 13% от величины своих доходов независимо от величины этих доходов.

Рисунки: пропорциональная и прогрессивная налоги (Фишер, стр. 382)

Лекция 17. Внешние эффекты и общественные блага в экономике

Помимо вмешательства государства (обычно с благими намерениями социальной справедливости или ч.-л. подобного) в экономике встречаются случаи неэффективного распределения ресурсов, связанные с проблемой внешних эффектов. Ее основная суть в следующем. Если участники некоторого (в том числе и совершенно конкурентного) рынка приносят увеличение или уменьшение полезности третьим лицам, не принимающим участия в сделках на данном рынке, то такое воздействие "вовне" данного рынка получило название "внешнего эффекта".

Внешние эффекты (или экстерналии, externalities) называются положительными, если их суммарное действие на неучастников данного рынка увеличивает их полезность; если же участники рынка наносят некоторый вред неучастникам (приносят отрицательную полезность), то такие внешние эффекты называются отрицательными.

Можно выделить ситуацию нулевых внешних эффектов, когда участники одного рынка не влияют на остальных экономических субъектов. (Что мы ранее и предполагали, рассматривая рыночные взаимодействия).

Классические примеры:

Покраска собственного дома несет удовлетворение не только собственных потребностей, но и приносит (обычно) некоторую положительную полезность всем прохожим, любующимся повеселевшим видом улицы.

Производство в тяжелой промышленности обычно связано с использованием водных ресурсов (охлаждение, очистка от примесей и т.д.), что приводит (обычно) к загрязнению окружающей среды, несущее отрицательное воздействие на рыболовов, любителей поплавать и прочих).

Вообще, существование внешних эффектов связано с тем, что иногда невольные потребители некоторого "блага" не могут "голосовать долларом" за наличие или отсутствие этого блага. Те же прохожие готовы (в целом) платить за полезность от покраски дома, а рыбаки готовы требовать оплаты за ухудшение их водоема, но "их никто не спрашивает", т.к. они не являются участниками рынков, на которых определяется необходимость покраски дома или количество продукции "вредного" производства.

Проблема внешних эффектов связана с отсутствием соответствующих рынков. Если бы рыбаки и отдыхающие обладали правом собственности на водоем, то загрязнение его представляло бы не внешние, а частные издержки владельцев водоема, возмещение которых определяло бы рыночные взаимоотношения между владельцем вредного производства и владельцем водоема. При отсутствии права собственности происходит фактически бесплатное использование редкого ресурса (чистой воды), что нарушает эффективность экономики. Данные рассуждения привели к теореме, предложенной Коузом и Стиглером и являющейся одним из теоретических выходов из проблемы внешних эффектов:

Теорема Коуза: при нулевых трансакционных издержках и четком распределении прав собственности, независимо от того, как эти права распределены между экономическими субъектами, внешние издержки будут равны нулю.

Упрощая, можно выразить идею теоремы следующим образом: если абсолютно все ресурсы закреплены за некоторыми собственниками, то их использование определяет существование рынка, на котором разрешается вопрос о стоимости соответствующего ресурса (блага). Тогда не существует ресурса (блага), используемого вне к.-л. рынка, поэтому все "внешние" эффекты становятся "внутренними" по отношению к некоторому рынку.

Общественные блага

Еще один "отказ рынка" (market failure) связан с общественными благами, которые характеризуются двумя признаками:

1) в их потреблении отсутствует соперничество,

2) они являются неисключаемыми.

Первый признак здесь означает, что полезность, полученная от данного блага одним потребителем не уменьшает полезности, полученной другими потребителями. 

Второй признак говорит о том, что нельзя воспрепятствовать потреблению данного блага.

Пример: уличное освещение.

Один прохожий не уменьшает количество освещения для других прохожих (если, конечно, он не разобьет все фонари). Контрпример: Яблоко, съеденное одним потребителем, не может быть съедено другими потребителями. С другой стороны, нельзя освещать улицу одним потребителям и одновременно не освещать ее другим потребителям.

Существование общественных благ приводит к искажению информации о полезности данного блага для каждого потребителя. Если проводить опрос, нужно ли уличное освещение данному потребителю, то из-за боязни, что его заставят платить за данное благо, каждый, скорее всего, ответит, что конкретно ему оно не нужно. (Анекдот про Габровцев и два ведра ракии).

В этом заключается суть "проблемы безбилетника" или "проблемы неплательщика". Каждый хочет "улизнуть" от оплаты общественного блага, т.к. из своего опыта знает о свойстве неисключаемости такого блага. 

Проблема неплательщика приводит к тому, что частные производители данного блага не могут существовать, ибо никто из потребителей не стал бы им платить. Именно поэтому функцию финансирования общественных благ обычно берет на себя государство, заставляя всех потенциальных потребителей платить налог, обеспечивающий существование таких общественных благ.

